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Comissão Sobre Faturamento
 

 

A comissão sobre vendas é uma remuneração associada ao resultado do faturamento de seus colaboradores, seja ele diário, semanal ou
mensal. Em cada venda realizada, o vendedor recebe um percentual do valor negociado. Esse valor tem como base a remuneração do esforço
do vendedor para concretizar aquele determinado negócio.

O relatório de Comissão sobre Faturamento tem esse objetivo, onde o empresário pode determinar um percentual de comissão a ser pago.
Esse percentual pode ser fixo por vendedor ou variável entre produtos ou Grupos de Produtos. Segue a lista em ordem de pagamento das
comissões:

01) M - Movimento;

02) O - Cadastro de Promoção;

03) P - Produto;

04) G - Grupo;

05) T - Tabela Livre 1;

06) I - Tipo de Produto;

07) C - Condição de Pagamento;

08) V - Cadastro de Vendedor;

09) R - Regra de Desconto (Meta de Vendas / Comissão Escalonada);

Os tipos de comissões podem ser alternados entre A Vista e A Prazo. 1 - A Vista e 2- Aprazo

Exemplo:
Se a venda foi A Prazo e a comissão é paga por Produto, no relatório vai mostrar o informativo P2;
Se a venda foi A Prazo e a comissão é paga por Vendedor, no relatório vai mostrar o informativo V2;
Se a venda foi A Vista e a comissão é paga por Vendedor, no relatório vai mostrar o informativo V1;
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Comissões Escalonada (Desconto)
 

Para uma boa gestão do negócio, o empresário precisa acompanhar de perto os resultados da campanha e identificar estratégias para alcançar
melhores resultados com redução de custos e buscando sempre maximizar retornos financeiro para sua empresa.

A Comissão Escalonada tem como seu objetivo principal, manter um percentual de comissão maior para as vendas com menores descontos,
ou seja, quanto menor o desconto maior será a sua comissão, com objetivo de potencializar a margem de lucro sobre a venda, não se tratando
de cortar os descontos mais sim minimizar a sua utilização, quanto menos descontos aplicados maior a margem de lucro e maior será a
Comissão recebida sobre a venda.

 

Iniciando as configurações

Passo 1

Selecionar o(s) vendedor(es) que vão operar em Comissão Escalonada (Desconto).

Modulo Estoque | Menu | Cadastros | Vendedor

No cadastro de Vendedor, clicar no botão buscar e selecionar o Vendedor. Retornando a tela de cadastro, do lado do campo % Comissão 3,
basta clicar no ícone de Lançar Regra de Comissão. Veja imagem abaixo:

 

Passo 2

Após clicar no ícone da Regra de Comissão, no campo Tipo de Regra, escolher a opção Escalonada (Desconto) e definir os percentuais da
faixa de desconto e da comissão a receber
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Exemplo

A empresa pretende pagar aos seus vendedores os seguintes valores de comissão, na seguintes faixas de descontos:

Se o percentual de desconto estiver entre 0,01% a 0,50% a comissão a ser paga é de 5,00%.
Se o percentual de desconto estiver entre 0,51% a 1,00% a comissão a ser paga é de 4,00%
Se o percentual de desconto estiver entre 1,01% a 3,00% a comissão a ser paga é de 3,00%
Se o percentual de desconto estiver entre 3,01% a 5,00% a comissão a ser paga é de 2,50%
Se o percentual de desconto estiver entre 5,01% a 99,99% a comissão a ser paga é de 1,00%

 

Veja a configuração na tabela abaixo com seus respectivos valores de descontos iniciais e finais justamente com seus percentuais de comissão.

 

Observação

O campo % Comissão 2 pode ser utilizado para pagamento de comissão nas vendas a Prazo. Utilizando o % Comissão 2, na emissão do
relatório é preciso marcar a opção [ X ] Diferenciar a Comissão 'a Vista/Prazo?. Mais abaixo contém uma orientação sobre essa situação.

 

Passo 03

Acessando o Relatório de Comissão sobre Faturamento

Menu Relatórios | Vendas / Faturamento | Comissão Sobre Faturamento



17/02/2023, 14:25 Gestão do Conhecimento

tgasistemas.mysuite1.com.br/services/gcHtml.php 4/7

 

Com base aos registros informados no Passo 02, no exemplo abaixo, foi realizado uma venda no valor de R$ 50,00, com desconto de 2,50%.
Conforme a regra, o valor do desconto está entre a faixa de 1,01% a 3,00% com percentual de comissão de 3,00%. Veja nas imagens, a venda
e o resultado da comissão no relatório:
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Na imagem do relatório, a coluna % está o valor de 3,00 com o descritivo a frente R1, onde R - Regra de Comissão e o numeral 1 que é o
campo % Comissão 1.

Caso a empresa deseja trabalhar com diferenças sobre comissão Avista a Prazo, teremos o seguinte resultado em uma venda a prazo:
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Considerações Finais

A. O Campo Comissão 3 está disponível para algum eventual relatório customizado.
B. Essa Mesma Regra de Desconto Escalonada, por ser utilizada por Produto/Grupo, segue imagens:
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